附表1：
2025年某央企冷链物流板块面向全国公开招聘岗位设置表

	序
号
	岗位
名称
	招考
计划
	
职位简介
	
资格条件

	1
	项目负责人
	1
	负责主持园区项目全面工作，主要岗位职责包括：
1. 制定园区项目定位、发展战略、业务模式等，明确园区发展方向；
2. 负责园区的规划设计、开发建设、报批报建，招商运营、物业管理、市场经营、团队管理等全面工作；
3. 负责农批冷链园区年度招商运营指标达成，对园区整体经营指标负责；
4. 管理及监督园区各项经济指标数据，负责项目的运营成本分析、经营盈利、资金平衡等相关工作，做好异常跟进处理及月报数据分析；
5. 负责落实项目园区各项安全管理；
6. 负责跟踪和指导项目客户对账，应收应付进度，保障按合同账期准时结算；
7. 负责入园商户谈判、引入、合同签订；
8. 负责与属地政府对接，为园区建设发展争取有利条件；
9. 负责加强企业文化建设，增强党建意识，提高团队凝聚力和战斗力。
	1、大学专科以上学历，本科以上学历优先，专业不限。
2、10年以上工作经验，8年以上农批冷链开发建设、市场招商、项目运营、市场销售经验。
3、 至少担任过两个农产品流通园区项目经理经历。
4、 在广东等珠三角及周边地区具有丰富的招商资源优先考虑。
5、具备商业项目全盘操盘经验，与商户有较好沟通协调能力、资源统筹能力、较强的公关能力、抗压能力、客户意识。
6、熟练掌握市场营销、市场调查、商务谈判、合同管理、客户关系管理等知识、技巧和方法。
7、具有较高的政治素养和政策水平，遵纪守法、坚持原则、爱岗敬业、有良好的保密意识。
8、具有良好的战略眼光、领导能力、分析判断能力、决策能力、沟通协调能力、学习能力和创新能力。
8、特别优秀者可酌情放宽有关条件。

	2
	项目招商运营负责人
	2
	
1、结合企业发展目标与市场环境，制定招商整体执行策略及年度计划，明确招商方向、目标市场与客户群体，根据园区定位，精准规划引入契合园区调性的合作方，确保所负责板块的招商任务完成。
2、拓展多元化招商渠道，如线上平台、行业展会、中介机构、老客户转介绍等；与渠道伙伴保持良好合作关系，定期沟通交流，共同推动项目招商落地。
3、做好客户开发与谈判，主动挖掘潜在客户，通过电话、拜访、网络等方式建立联系；深入了解客户需求，提供个性化招商方案；主导商务谈判，解决分歧，达成合作意向，签订合作协议。
4、进行运营数据分析与优化，定期收集、整理和分析招商运营数据，如招商进度、客户转化率、合作方经营数据等；通过数据分析发现问题与机会，优化招商策略、运营流程和服务质量。
5、进行合作方运营管理，对已合作方进行全生命周期管理，包括合同履行监督、日常沟通协调、经营情况跟踪；及时解决合作方遇到的问题，提供必要支持与指导，促进合作方持续经营与业绩提升。
6、进行动态市场调研与分析，密切关注行业动态、竞争对手策略和市场变化趋势，定期开展市场调研，收集相关信息；为项目决策提供依据，及时调整招商策略和运营模式，保持竞争优势。
7、做好品牌推广与宣传，策划并执行招商宣传推广活动，提升企业及园区品牌知名度和影响力；制定招商宣传资料，如招商手册、宣传视频等，展示企业优势和合作价值。
	1、教育背景：大专以上学历（本科以上学历优先考虑），专业不限。
2、工作经验：具有 8年以上招商运营工作经验，其中至少 5 年以上招商运营管理经验。
[bookmark: _GoBack]3、至少担任过两个农产品流通项目的招商运营负责人经历。
4、具有广东等珠三角及周边地区招商资源优先考虑。
5、熟悉招商策划、市场推广、客户谈判等专业技能，能够独立制定招商执行方案和策略。熟悉农产品流通相关业态。
6、具备较强团队协作能力和沟通谈判能力。有敏锐的市场洞察力和分析判断能力，能够准确把握市场机会和客户需求。具备较强的抗压能力，具备解决各种突发问题的能力。



